
 
TROVA LAVORO INVIANDO IDEE AL POSTO DEL CV 

 
Just Knock è la prima piattaforma online che rivoluziona il modo di trovare lavoro 

permettendo ai candidati di presentarsi alle aziende in modo innovativo e meritocratico: 
inviando idee al posto del CV. 

 

 
 
 

Bosch Italia cerca un Regional Product Specialist per un contratto a tempo 
indeterminato, pensi di essere la persona giusta? Crea un progetto che risponda alla 

mission e conquista la posizione in palio! 
 

ECCO COME PARTECIPARE ALLA JOB CALL DI BOSCH 
 

1) Vai su www.justknock.it; 
2) iscriviti inserendo i tuoi dati; 
3) nella sezione aziende troverai la JOB CALL di Bosch; 
4) leggi il brief con la mission dell’azienda;  
5) crea un progetto che risponda ai requisiti, compila i campi di descrizione richiesti ed 

elabora una presentazione che lo racconti nel dettaglio; 
6) avrai tempo fino al 15 Giugno per poterlo inviare; 
7) allo scadere l’azienda valuterà tutte le idee e contatterà i candidati migliori. 

 
 

COSA STAI ASPETTANDO? CONQUISTA IL TUO NUOVO LAVORO! 
 
 

 

http://www.justknock.it/


 
 
Brief BOSCH Marketing 
 
 
Durata Brief:  
 
Data di inzio: 2 Maggio 2016 
Data di fine: 15 Giugno 2016 
 
Titolo Posizione:  
 
REGIONAL PRODUCT SPECIALIST| BOSCH JOB EXPERIENCE 
 
Posizione In palio: 
 
Bosch mette a disposizione del candidato che proporrà la migliore soluzione progettuale, un contratto di 
assunzione a tempo indeterminato nella sede di Milano. 
 
Chi otterrà questa posizione avrà l’opportunità di occuparsi delle seguenti attività, contribuendo 
all’innovazione nella divisione “Power Tools – Linea Professionals”: 
  
- Definizione del marketing plan; 
- Definizione del lancio prodotti (definizione dei listini, presentazione alla forza   vendite/clienti, 
coordinamento delle attività promozionali); 
- Relazione con la funzione vendite dei canali GDO/tradizionale/online; 
- Gestione flusso approvigionamento dei prodotti.  
- Monitoraggio e gestione di fatturato, marginalità e innovation rate.  
 
  
PENSI DI POTER FARE AL CASO NOSTRO? ORA PUOI DIMOSTRARLO: PROPONICI LA TUA IDEA ED ENTRA A 
FAR PARTE DELLA SQUADRA BOSCH!  
 
Il Brief a cui rispondere: 
 
Missione:  
 
Giorgio è un giovane laureato in ingegneria gestionale all’Università di Bergamo, e da poco ha iniziato la sua 
prima esperienza di lavoro in Bosch come Product Specialist per la linea di prodotti professionali per il 
commercio e l’industria (trapani, frese, martelli, levigatrici…). Giorgio adora il suo nuovo lavoro, per questo 
motivo vuole da subito dimostrare alla sua squadra il valore che può portare, cogliendo ogni occasione per 
dare un suo contributo alla promozione del brand Bosch e dei suoi prodotti. Caso vuole che, durante una 
cena di famiglia, di fronte a Giorgio si siedano Carlo, responsabile punto vendita di una catena della grande 
distribuzione organizzata “del fai da te”, Mirko, imprenditore edile e Thomas, il più giovane dei tre, che sta 
aprendo un e-commerce di prodotti professionali per l’industria.  
Quale miglior occasione per Giorgio? 
 
Aiuta Giorgio a relazionarsi con la funzione vendite Bosch dei diversi segmenti di mercato 
(GDO/tradizionale/online), dando loro le linee guida per coordinare i tre diversi approcci di 
vendita! 
 



 
 
Requisiti: 
 
Ecco alcune aree tematiche su cui sviluppare il tuo progetto: 
 
 

• STRATEGIA MARKETING: 
 

1. Analizza e interpreta le tendenze di mercato e i competitors principali; 
2. Analizza il listino prezzi dei prodotti Bosch nei diversi canali di vendita e le relative attività 

promozionali; 
3. Scegli un prodotto della linea Power Tools Linea Professionals e fai una presentazione 

differenziata per i canali GDO, tradizionale ed online, che sia di supporto alle vendite 
ipotizzando delle promozioni (in allegato trovi lista prodotti). 

 
• LANCIO DI UN NUOVO PRODOTTO: 

 
4. Ipotizza il lancio di un nuovo prodotto della linea Power Tools sul mercato: definisci prezzo, 

posizionamento e attività promozionali per il canale GDO. Ti ricordiamo di fare attenzione ai 
costi che le attività da te proposte comporterebbero (fattibilità). 

5. Racconta come ti interfacceresti e che linee guida forniresti alla forza vendite Bosch, 
ipotizzando come coordinare le attività sales sul territorio. (es. come far percepire il valore del 
nuovo prodotto, su che leve puntare,  l’impatto che potrebbe avere sul fatturato…).  

 
 
N.B.  Per rendere il progetto maggiormente completo suggeriamo di supportare le ipotesi con eventuali 
ricerche di mercato, documentando attraverso file excel che riportino analisi e fattibilità.  
 
Elaborati a tua disposizione: 
 
1. LISTA PRODOTTI DIVISIONE POWER TOOLS LINEA PROFESSIONALS: Hai a disposizione la descrizione dei 
prodotti ad oggi sul mercato di questa categoria, analizzali con attenzione!  
 
2. KIT DI PRESENTAZIONE: Scarica il Kit di presentazione elaborato da Just Knock per aiutarti a presentare il 
tuo progetto nel migliore dei modi. 
 
3. Altro: info@justknock.it 
 
 
Bussa e presentati tramite una tua idea, potresti entrare a far parte del team di BOSCH! 
 


